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ENC Espace Pro

d

et la maniere

Aprés s’étre ouverte a la formation professionnelle

voici deux ans en créant ’

'Espace Pro”,

I'Ecole Nantaise

de Coiffure fait aujourd’hui une nouvelle proposition originale

réservée aux coiffeurs indépendants :

antaise de
Coiffure a été créée en
1990 pour préparer les
jeunesan CAP et BP coif
furc. Jean-Pierre Grassiot
etEric Meilleras, ses nou-
veaux dirigeants, arrivés
voici trois ans, ont élargi
l'offre en ouvrant, en par-
tenariat avee Wella,
“I'Espace Pro”. Celui-ci
permet aux profession-
nels de larégion de trou
ver chez eux des forma-
tiuns en coupe, technigue et coilfage
du niveau de celles dispensées dans
les centres parisiens.

Eric Meillerais est issu des formations
Vidal Sassoon de Londres. Son savoir-
faire lui 2 permis de rendlre les tech-

L'Ecole

Jean-Pierre Grassiot, quant a lui, a eu
I'idée originale de proposer chaque
semestre une collection [printemps-
été et automne-hiver), afin de présen-
ter aux coiffeurs de sa région les ten-
etinternationales.

niques anglo saxones et
efficaces, afin de coincider avec les
besoins et les réalités des salons fran-
qais. La qualité de ses formations est
accrue par le faible nombre de parti-
cipants par formateur (jamais au-dela
desix), etla présence de trois modéles
vivants par jour et par stagiaires.
Chague stage est également Toppor
tunité de s'exercer au dialogue avec la
cliente et & la vente de prestation. Et
puisque Wella est partenaire, de trés
bonnes formations aux techniques de
coloration et de mise en forme sont

40

dances
Ce séminaire est suivi d'une journée
d'application pratique sur modéles.

Loffre partenaire

Les deux hommes, toujonrs enclins &
faire bouger les choses, ont eu égale-
ment lidée de créer un systeme
d’adhésion offrant aux coiffeurs de
véritables plans de formation et de
comn ication, une assistance admi-
nistrative, des posters de collection,
ete. Des avantages certains leur sont
également consentis, comme par

['Offre Partenaire™.

exemple des remises

a lair de sédunrn les
coiffeurs de la région,

eux auraient déja signé

“I'Offre Partenaire™.
Naturellement, les for
mations  proposées,
tout comme la Soirée
Collection et son sémi-
naire, restent ouvertes “a la carte™ pour
les coiffenrs non adhérents,

Le service aprés-vente
Reste & signaler une derniére initin
tive qui démantre une fois de plus
T'originalité et surtout le professiona-
lisn ateurs ; ce que Jean-
Pierre Grassiot a appelé “le service
aprés-vente de la formation”, « paree
que, ditil, il est hors de question gu'une
Jormation ne soit pas garantie. » Ainsi,
un stagiaire qui aurait des difficultés
ler et mettre en pratique son
stage sur le terrain, peut & tout moment
appeler le centre el demander Faide
dont il a besoin. Si nécessaire, une
demi-journée lui sera offerte pour qu'il
retravailler ce qu'il n'a pas
intégrer. Chapeau |

¢ de ses insti;
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